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课程大纲
C O U R S E  O U T L I N E

列清单

圈子

预算

大客户开发

备胎

亲自去做



01
列清单



列客户清单

• 个人列10个大客户( 5购买 + 2同行 + 3同行大咖)

• 企业列50个大客户

• 要害：

第一标准：服务对方一年价值创造100/500w以上

第二：立马就列

• 列出同行的大客户



02
圈子



加入圈子

• 同学会

• 商会

• 区域：大江才有大鱼，要到有鱼的地方

• 展会：国外展会、广交会



03
预算



预算

• 吃饭喝酒玩乐

• 亏损也要打进去



04
备胎



备胎

• 做竞争对手的的供应商

• 先成为大客户的备胎



05
亲自去做



亲自去做

• 身份匹配

• 决定自身命脉的大客户，要大老板服务

• 大老板只服务最核心的资源

• 大客户有可能是有影响力的



课程内容小结

本节课程内容

大客户开发

列清单

圈子

预算

备胎

亲自去做


